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1) Der LPX Venture Index enthält die 20 weltweit grössten kotierten Private Equity Unternehmen, 
die überwiegend (mindestens 50%) Venture Investments tätigen.

Sustainable Swiss Private Equity
New Value investiert direkt in private, aufstrebende Unternehmen mit überdurchschnittlichem Markt- und 
Wachstumspotenzial in der Schweiz und dem angrenzenden Wirtschaftsraum. Als Investmentgesellschaft fördert 
New Value innovative Geschäftsmodelle mit Venture Capital und begleitet diese bis zum Markterfolg. In diesem Anla-
gesegment ist New Value Nachhaltigkeits-Pionierin. Die Aktien von New Value sind an der SIX Swiss Exchange
(NEWN) und am Xetra (N7V) kotiert.

Das Portfolio umfasst Unternehmen verschiedener Reifegrade, ab der Markteinführungsphase bis hin zu ihrer Etab-
lierung als mittelständische Betriebe mit stabilen Gewinnen. Bewusst wird ein breiter Ansatz gewählt. Im Portfolio
sind Unternehmen aus den Bereichen Cleantech und Gesundheit vertreten.

New Value ist der Nachhaltigkeit verpflichtet und legt in der Selektion ihrer Portfoliounternehmen grossen Wert auf
ethische Unternehmenskonzepte und gute Corporate Governance.

Highlights 2009/10
p NAV von CHF 24.27 je Aktie per 31. März 2010 (+11.5% im Jahresvergleich)
p Jahresgewinn von CHF 10 Mio., entspricht Gewinn pro Aktie von CHF 3.20
p Verkauf der Gesamtposition 3S Industries/Meyer Burger Technology im März 2010 mit Faktor 14x
p Aktienkurs steigt per 31. März 2010 um 12.3% im Jahresvergleich 
p New Value fokussiert die Investments auf Cleantech und Gesundheit
p Neuinvestment von ZWS Zukunftsorientierte Wärme Systeme GmbH im März 2010
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2000
Gründung der
New Value AG
und Kotierung an der
BX Berne eXchange
Die New Value AG ist die erste und einzige ko-

tierte Beteiligungsgesellschaft in der Schweiz

mit nachhaltigem Ansatz, die direkt in private,

aufstrebende Unternehmen mit überdurch-

schnittlichem Markt- und Wachstumspotenzial

investiert. New Value verpflichtet sich der

Nachhaltigkeit und legt bei der Selektion der

Portfoliounternehmen grossen Wert auf sinn-

stiftende Unternehmenskonzepte.  
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Der schonende und nachhaltige Umgang mit der Natur und deren Ressourcen ist New Value AG wichtig. Darum wurde der Geschäftsbericht 2009 | 2010 

auf Papier gedruckt, das aus mindestens 50% Recyclingfasern sowie mindestens 17,5%  frischen Fasern aus zertifizierter Forstwirtschaft (FSC) besteht.
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10 Jahre New Value

2010 feiert New Value ihr 10-Jahre-Jubiläum – eine
Dekade, in der wir Zeichen im Schweizer Private-Equity-
Markt setzten. Konsequent förderten wir junge vielver-
sprechende Wachstumsunternehmen mit Kapital und
Managementunterstützung. Unser Fokus richtete sich
dabei auf die Schweiz und das umliegende Ausland. Hier
kennen wir die Märkte, hier können wir unsere Erfahrung
und unsere Netzwerke direkt und effizient einbringen.

Nachhaltig von der ersten Stunde an
Ein ethisches Unternehmenskonzept und gute Corporate
Governance waren von Beginn weg zentrale Anlagekrite-
rien. Nachhaltig sind wir nicht erst, seitdem der Begriff in

aller Munde ist. Vielmehr sind wir fest davon überzeugt,
dass Unternehmen, die einen Beitrag zur Lösung sozialer
und gesellschaftlicher Herausforderungen leisten, über-
durchschnittliche Erfolgschancen aufweisen. Als wir 2001
in die Solarenergie investierten, wurden wir da und dort als
Idealisten belächelt. Heute hat es sich finanziell ausgezahlt
und unsere Strategie liegt mitten im Trend. 

Auch zukünftig verstehen wir es als unsere Aufgabe, neue
Technologien und Geschäftskonzepte zu fördern. Damit
leisten wir zugleich einen Beitrag an die gesunde Entwick-
lung der Volkswirtschaft, in der junge, innovative Firmen
dereinst an die Stelle der Grossen treten und das Rückgrat
zukünftigen Wachstums bilden. In den zurückliegenden 10
Jahren haben die New Value-Portfoliounternehmen rund
500 Arbeitsplätze geschaffen.

Insgesamt tätigte New Value in den vergangenen 10 Jahren
17 Investments. Mit Ausnahme von drei Abschreibern –
auch das gehört zu unserem Geschäft – etablierten sich die
übrigen Portfoliounternehmen in ihren Märkten. Die
herausragendste Erfolgsgeschichte ist 3S Industries, eine
Pionierin in der Solarindustrie, die im zurückliegenden
Geschäftsjahr mit Meyer Burger Technology fusionierte
und zu einer der führenden Kräfte in der Solarindustrie
aufstieg. Als Gründungsaktionärin und aktive Investorin
begleitete New Value die Entwicklung des Unternehmens
massgeblich. 

Fokussierung auf Cleantech und Gesundheit
Diese Meilensteine sind uns Ansporn für neue Ziele. Hohe
Priorität hat das weitere Wachstum. Es ist für die Erweite-
rung und die optimale Betreuung unseres Portfolios unab-
dingbar. Mittelfristig wollen wir das Anlagevolumen auf
rund CHF 150 Mio. verdoppeln. 

Für die nächsten 10 Jahre fokussieren wir unser Portfolio
auf die Bereiche Cleantech und Gesundheit. Damit spre-
chen wir zwei Megatrends an, welche heute die Gesell-
schaft und die Wirtschaft gleichermassen fordern. Gerade
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beim schonenden Umgang mit den natürlichen Ressour-
cen und der flächendeckenden, kosteneffizienten Gesund-
heitsversorgung sind neue, innovative Ansätze dringend
gefragt. Die Schweiz kann bei diesen Technologien dank
den exzellenten Hochschul- und Forschungsinstituten und
den guten Rahmenbedingungen für Innovation aus einem
reichen Fundus schöpfen. 

Ausweitung des Portfolios und aktive
Ausschüttungspolitik
Nach dem Verkauf der Beteiligung Meyer Burger/3S
Industries stehen New Value rund CHF 30 Mio. liquide
Mittel und Finanzanlagen zur Verfügung. Sie sollen im
Wesentlichen in neue Investitionen in den Bereichen Cle-
antech und Gesundheit fliessen. Hier bieten sich derzeit
ausgezeichnete Investitionsopportunitäten zu vertretbaren
Preisen an. Die kürzlich kommunizierte Finanzierung des
Cleantech-Unternehmens ZWS Zukunftsorientierte
Wärme Systeme GmbH ist ein erster Schritt. Darüber
hinaus stehen wir in fortgeschrittenen Gesprächen mit wei-
teren Unternehmen. Wir sind zuversichtlich, in den kom-
menden Monaten weitere Abschlüsse zu tätigen.

Gleichzeitig wollen wir die Attraktivität der Aktie erhöhen
und die Aktionäre direkt am Erfolg beteiligen. Ein Teil
des Gewinns aus dem 3S-Engagement – die ursprüngliche
Investition vervielfachte sich um mehr als den Faktor 14 –
soll unmittelbar zurück an die Aktionäre von New Value
gehen.

Im Namen des Verwaltungsrates danke ich Ihnen,
geschätzte Aktionäre und Aktionärinnen, für Ihr Ver-
trauen. In Einzelgesprächen und anlässlich unserer Infor-
mationsveranstaltung zur neuen Portfolioausrichtung
erhielt ich viele positive Rückmeldungen. Ebenso wichtig
sind dem Verwaltungsrat und mir Ihre kritischen An-
regungen. 

Einen ganz besonderen Dank richte ich an das Manage-
ment und die Mitarbeitenden unserer Portfoliounterneh-

men. Das schwierige Wirtschaftsumfeld erforderte grosse
Flexibilität. Die Unternehmen packten diese Herausforde-
rungen mit Elan an und erreichten grosse Fortschritte. Sie
lassen mich mit Zuversicht in die Zukunft blicken.
Schliesslich danke ich dem engagierten und professionel-
len Team von EPS Value Plus. Es zeichnete für den gesam-
ten operativen Investmentprozess verantwortlich – und ist
damit bei den Weichenstellungen, die die nächsten 10
Jahre prägen werden, wesentlich beteiligt.

Herzlichst

Rolf Wägli
Präsident des Verwaltungsrates

NEW VALUE AG GESCHÄFTSBERICHT 2009 I 2010



2000
Gründung der
New Value AG
und Kotierung
an der BX
Berne eXchange.
Erste und einzige kotierte

Schweizer Beteiligungsgesellschaft

für Direktinvestitionen in auf-

strebende, der Nachhaltigkeit

verpflichtete Privatunternehmen.

2001
Mitgründung der 
Swiss Sustainable
Systems AG mit
gleichzeitiger
Beteiligung. 
Umfirmierung in 3S Swiss Solar

Systems AG, Fokussierung der

Marktleistung auf Solartechnologie.

Resultat: Technologieführerin

in der Solarindustrie.

2002
Innoplana Umwelt-
technik: Exit durch
Verkauf. 
Innoplana, eine der ersten 

Beteiligungen von New Value,

wird erfolgreich an Ondeo-

Degrémont verkauft, ein Unter-

nehmen der französischen

Suez-Gruppe.

2003
New Value als aktiver
Investor. 
New Value erhöht die Beteiligung in den

bestehenden Portfoliounternehmen um

CHF 4.6 Mio. Von den Wachstums-

finanzierungen profitieren unter anderen

3S Swiss Solar Systems, Bogar, Idiag

und Mycosym. 

2004
Roadshow
«Unter-
nehmerisch
Investieren».  
New Value führt in 

Zürich, Zug, Bern und

Basel eine Roadshow

durch und präsentiert

dem interessierten

Publikum ihre Be-

teiligungen und die

Strategie mit grossem

Erfolg. 

Sustainable

2 010 J A H R E
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2005
IPO von 3S
Swiss Solar
Systems.  
Kotierung der Aktien an

der BX Berne eXchange und

an der Frankfurter Wert-

papierbörse.

EPS Value Plus, Investment 

Manager von New Value, fun-

giert als Lead Manager.

2007
«Solar Impulse» 
Betrand Piccard hält auf Ein-

ladung von New Value einen

packenden Vortrag über seine

Perspektiven, Ideen, Träume

und das Solarflugzeug «Solar

Impulse» und begeistert das

zahlreich erschienene Publikum. 

2008
Silentsoft und
Qualilife:
Neuinvestments.  
New Value investiert in die 

Silentsoft SA, ein Telemetrie-

unternehmen, das seinen

Kunden Daten für die Reduktion

von Energiekosten und CO2-

Emissionen liefert, und in die

QualiLife SA, deren Software-

Plattform es Patienten in

Krankenhäusern ermöglicht,

neben Fernsehen, Radio und

Telefon auch das Internet zu

nutzen.

2009
3S Industries
und Meyer Burger
Technology:
Bekanntgabe der
Fusion.  
Durch den Zusammenschluss

dieser Pioniere entsteht die erste,

weltweit aktive Technologiegruppe

der Solarindustrie, die die wesent-

lichen Technologieschritte in der

Wertschöpfungskette der Photo-

voltaik bis hin zur fertigen Solar-

anlage abdeckt. 

2010
Fokussierung
des New
Value-
Portfolios auf
Cleantech
und
Gesundheit,   
auf zwei der wirt-

schaftlichen und

gesellschaftlichen

Herausforderungen,

die dringend neue,

innovative

Lösungsansätze

brauchen und

ausgezeichnete

Investitions-

Opportunitäten zu

attraktiven Preisen

bieten.

Swiss Private Equity
2006
New Value wechselt
zur heutigen
SIX Swiss Exchange 
und öffnet sich weiteren

institutionellen Investorenkreisen.

Kotierung der New Value-Aktie

auch in Deutschland.

SAF Simulation
Analysis Forecasting AG:
Exit durch Börsengang.  
Das auf die Entwicklung von Bestell- und Prognose-

Software für Handel, Logistik und Industrie speziali-

sierte, innovative Wachstumsunternehmen öffnet

sich dem Publikum mit einem Börsengang am Prime

Standard in Frankfurt. New Value beteiligte sich im

Jahr 2000 am Unternehmen und veräussert die Aktien

2006 erfolgreich (mit Faktor 2.2) über die Börse.

10 JAHRE NEW VALUE 7NEW VALUE AG GESCHÄFTSBERICHT 2009 I 2010
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Jahresgewinn von CHF 10.0 Mio. und Anstieg 

des NAV um 11.5%

New Value erzielte im Geschäftsjahr 2009/10, endend per
31. März 2010, einen Jahresgewinn von CHF 10.0 Mio.
(Vorjahr CHF –13.9 Mio.). Das positive Ergebnis resul-
tiert massgeblich aus der erfolgreichen Veräusserung der
Beteiligung Meyer Burger Technology AG/3S Industries
AG. In einem anspruchsvollen Marktumfeld behaupteten
sich die New Value-Portfoliounternehmen insgesamt mit
Erfolg. Der Net Asset Value stieg in der Berichtsperiode
per 31. März 2010 um 11.5% auf CHF 24.27 je Aktie
(Vorjahr CHF 21.76).

Der Verkauf der Meyer Burger/3S-Aktien erfolgte im
1. Quartal 2010 über die Börse zu Marktpreisen. Den
New Value zufliessenden Gewinnen im Umfang von
CHF 19.9 Mio. sowie die Aufwertungen (Nettobetrach-
tung) in Höhe von CHF 1.67 Mio. der Unternehmen
Natoil AG, Silentsoft SA, Swiss Medical Solution AG und
FotoDesk Group SA stehen Wertberichtigungen in Höhe
von CHF 8.68 Mio. bei Mycosym International AG,
Bogar AG und Idiag AG gegenüber.

Operative Höhepunkte: Fusion von 3S Industries/

Meyer Burger und anschliessender Exit

Mit dem Zusammenschluss der beiden Pionierunterneh-
men entstand eine einzigartige Technologiegruppe in der
Solarindustrie, die wesentliche Technologieschritte in der
Wertschöpfungskette der Photovoltaik abdeckt. Der
Zusammenschluss stärkt die Marktposition und ermög-
licht, die Kosten über die gesamte Herstellungskette weiter
markant zu senken mit dem Ziel, die anvisierte Grid-
Parität von Solarstrom noch schneller zu erreichen. Diesen
Meilenstein erachtete New Value gleichzeitig als Abschluss
ihrer mehrjährigen Aufbauarbeit und ihrer Aufgabe als
Wachstumsfinanzierer von 3S, worauf New Value die
Beteiligung im 4. Quartal des Geschäftsjahrs 2009/10 ver-
äusserte. New Value hat das ursprüngliche Private Equity
Investment in 3S Industries mit diesem Exit um den
Faktor 14 vervielfacht und konnte mit Wachstumskapital
und Management-Unterstützung zur erfolgreichen Ent-
wicklung von 3S beitragen. 

Silentsoft, Swiss Medical Solution 

und FotoDesk: Neue Produkte und Erschliessung 

neuer Geschäftsfelder

Silenstoft stiess in der Berichtsperiode erfolgreich in wei-
tere Marktsegmente wie «Wastemanagement» und «Green
Building» vor. Energieoptimierung und Realtime-Gebäu-
demonitoring entsprechen einem wachsenden Bedürfnis
von Liegenschafsverwaltern. Parallel dazu verbreiterte
Silentsoft ihre M2M-Produktpalette weiter und entwi-
ckelte ferngesteuerte Wasser- und Gasmesssysteme mit
integrierten Alarmfunktionen. 

Jahresbericht
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Swiss Medical Solution lancierte Ende 2009 die Marktein-
führung von U-Lab® in der Schweiz, Deutschland und Ita-
lien mit lokalen Distributionspartner. Mitte 2010 folgt die
CE-Zertifizierung der zweiten Anwendung U-Lab®

Diapers. Sie ist auf die spezifischen Bedürfnisse von Men-
schen ausgerichtet, die auf Windeln angewiesen sind. 

FotoDesk schliesslich führte das erste Online-Fotobuch
mit Sharing-Funktion ein, das zugleich einfach und von
mehreren Benutzern zu gestalten und zu bestellen ist.
Dabei ist ein Download der Fotobuch-Software auf den
Desktop nicht mehr erforderlich, was FotoDesk erlaubt,
dem Kunden kontinuierlich neue Bedienfunktionen zur
Verfügung zu stellen. Am 30. Oktober 2009 eröffnete
FotoDesk zudem ihre erste Galerie in Basel, um hochwer-
tige Produkte auch physisch präsentieren zu können.

Mycosym, Natoil, Bogar und Idiag:

Umsatzrückgänge in schwierigem Marktumfeld

Die beiden Hauptabsatzmärkte von Mycosym in Spanien
und Griechenland waren von der Wirtschaftskrise stark
betroffen. Ungeachtet dessen stellte das Unternehmen im
April 2009 im Segment Golf das Konzept der Wasserer-
sparnis vor und zeigte Ersparnisse von bis zu 40% und
eine allgemein erhöhte Rasenqualität beim Einsatz von
Mycosym-Produkten auf. Weiter startete Mycosym im
Oktober 2009 die Vermarktung der Produkte im Segment
Gemüse und Salate in Südspanien. 

Auch Natoil sah sich einem rauhen Klima ausgesetzt. Die
Bereiche Maschinenbau und Automobilzulieferung – zwei
zentrale Kundensegmente – kämpften gegen rückläufige
Märkte, was sich auch auf die Umsätze von Natoil aus-
wirkte. 

Nach einem Umsatzsprung im Vorjahr blieben die Ver-
käufe von Bogar in der Berichtsperiode hinter den Erwar-
tungen zurück. Als Reaktion bestellte Bogar einen neuen
CEO, ergänzt den Verwaltungsrat mit einem ausgewiese-
nen Experten der Heimtierbranche und führte eine Kapi-
talrestrukturierung und Kapitalerhöhung mit Teilnahme

von New Value durch. In dieser Phase konnte Bogar die
Distributionskanäle optimieren und bereits verschiedene
Produktinnovationen lancieren. 

Bei Idiag führte die Konzentration auf den Vertrieb von
eigenen Produkten mit Aufgabe von Handelsprodukten
sowie das anspruchsvolle Marktumfeld zu einem Umsatz-
rückgang. Die Studien zur Cystischen Fibrose und
Obstruktiven Schlafapnoe wurden erfolgreich voran-
getrieben. 

Neues Investment ZWS

Im März 2010 investierte New Value in das Cleantech-
Unternehmen ZWS Zukunftsorientierte Wärme Systeme
GmbH, Neukirchen-Vluyn (Deutschland). ZWS ist ein
Systemanbieter für die gesamte moderne Haustechnik wie
Wärmesysteme, Photovoltaikanlagen oder Systeme zur
Regenwassernutzung. ZWS Systeme basieren auf erneuer-
baren Energien. Das Unternehmen beschäftigt an
14 Standorten in Deutschland und Österreich rund
60 Mitarbeitende. Zur Finanzierung des weiteren Wachs-
tums investierte New Value rund CHF 2.1 Mio. in Form
eines Mezzaninedarlehens.

Folgefinanzierungen zur Sicherung 

des weiteren Wachstums

New Value legt grosses Gewicht auf die Weiterentwick-
lung der bestehenden Portfoliounternehmen. Auch im
schwierigen wirtschaftlichen Umfeld und während der
Finanzmarktkrise konnte New Value sich als zuverlässiger
Eigenkapitalpartner profilieren. In der Berichtsperiode
beteiligte sich New Value an acht Wachstumsfinanzierun-
gen von bestehenden Portfoliounternehmen mit einem
Volumen von total CHF 8.7 Mio. 

Finanzergebnis: Erfolgreicher Verkauf 

der Beteiligung Meyer Burger/3S Industries

Der Ertrag aus Beteiligungen und Darlehen stieg infolge
der Veräusserung der Meyer Burger-Aktien markant auf
CHF 26.8 Mio. (Vorjahr CHF 6.7 Mio.) an. Der reali-
sierte Gewinn aus dem Verkauf der Meyer Burger/3S-

NEW VALUE AG GESCHÄFTSBERICHT 2009 I 2010
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Beteiligungsportfolio per 31.03.2010

Anzahl Anteil am 
Aktien/ Kurs per +/– gg. Marktwert Anteil an Unter-

Unternehmen Titel Nominal Währung 31.03.2010 31.03.2009 CHF 1) Portfolio 2) nehmen

Cleantech

Mycosym International Aktien 223 500 CHF 16.86 -22.5% 3 276 500 5.1% 49.1%

Darlehen 657 648 CHF 100.00% 0.0% 657 648

Natoil Aktien 125 274 CHF 6.34 -50.1% 794 015 2.7% 29.9%

Wandeldarlehen 205 981 CHF 635.50% +535.5% 1 309 016

Silentsoft Aktien 20 312 CHF 176.13 0.0% 3 577 553 5.7% 25.7%

Wandeldarlehen 750 000 CHF 119.78% +19.8% 898 336

Solar Industries Aktien 1 554 100 CHF 5.00 0.0% 7 770 500 10.0% 38.9%

ZWS Zukunftsorientierte 

Wärme Systeme Darlehen 1 500 000 EUR 100.00% 0.0% 2 145 150 2.8% 0.0%

Gesundheit

Bogar Aktien 223 500 CHF 3.21 -89.5% 718 324 3.1% 31.6%

Wandeldarlehen 521 500 CHF 326.59% +226.6% 1 703 151

Idiag Aktien 6 928 621 CHF 0.64 -46.7% 4 434 317 8.1% 41.5%

Wandeldarlehen 518 458 CHF 361.82% +261.8% 1 875 869

Swiss Medical Solution Aktien 311 581 CHF 5.00 0.0% 1 557 905 10.1% 38.9%

Wandeldarlehen 970 331 CHF 505.45% +6.2% 4 904 547

Wandeldarlehen 1 218 680 CHF 117.80% 0.0% 1 435 577

Qualilife Aktien 661 706 CHF 3.02 0.0% 2 000 000 4.0% 38.1%

Darlehen 1 100 000 CHF 100.00% 0.0% 1 100 000

Weitere

FotoDesk Group Aktien 4 502 115 CHF 0.67 -33.0% 3 001 405 8.5% 45.0%

Wandeldarlehen 1 300 000 CHF 257.07% +138.3% 3 341 960

Darlehen 250 000 CHF 100.00% 0.0% 250 000

Total 46 751 774 60.0% 3)

1) Der Marktwert von Wandeldarlehen beinhaltet gemäss IFRS eine Bewertung des Fremdkapitalteils mit Barwert nach der Effektivzins-
methode und des Optionsteils

2) basierend auf Marktwert inklusive Berücksichtigung der Liquiden Mittel und Finanzanlagen

3) Marktwert / Netto-Aktiven (Investitionsgrad)
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Aktien erreichte alleine CHF 19.9 Mio. Der Aufwand aus
Beteiligungen und Darlehen betrug CHF 13.7 Mio. (Vor-
jahr CHF 17.7 Mio.). Es handelte sich um nicht reali-
sierte Verluste aus Bewertungskorrekturen. Die grössten
Positionen waren die Wertberichtigungen von Bogar in
Höhe von CHF 5.47 Mio.  (bestehend aus Wertberichti-
gung der Aktienbeteiligung um CHF –6.65 Mio. und des
Wandeldarlehens um CHF +1.18 Mio.) gefolgt von
CHF 2.26 Mio. (bestehend aus Wertberichtigung der
Aktienbeteiligung um CHF –3.62 Mio. und des Wandel-
darlehens um CHF +1.36 Mio.) bei Idiag.

Der Betriebsaufwand sank leicht auf CHF 2.71 Mio. (Vor-
jahr CHF 2.85 Mio.). Davon betrug das Anlageberater-
honorar CHF 1.44 Mio. (Vorjahr CHF 1.75 Mio.). Dieses
ist unverändert 0.5% des geprüften NAV pro Quartal, ver-
ringerte sich jedoch absolut betrachtet aufgrund des im
Vorjahr gesunkenen NAV, der als Berechnungsgrundlage
diente. Die Vergütungen an den Verwaltungsrat erhöhte
sich auf CHF 297 981 (Vorjahr CHF 152 850), davon
CHF 89 700 in Form von Aktien. Die weiteren Betriebs-
aufwendungen blieben konstant oder konnten leicht
gesenkt werden.

Portfolioentwicklung: 

Fokus auf Cleantech und Gesundheit

New Value baut auf ihre breit abgestützte, 10-jährige
Erfahrung und hält an den wesentlichen Kernelementen
der bisherigen Investmentstrategie fest. Als Wachstumska-
pitalfinanziererin in der Schweiz und dem deutschsprachi-
gen Raum will New Value sich engagieren, um nachhaltige
Unternehmenskonzepte mittels aktiver Management-
unterstützung und Know-how-Vermittlung zum Erfolg zu
führen. Wir erachten den Technologiestandort Schweiz für
Venture-Capital-Investoren als lukrativ und es bieten sich
derzeit ausgezeichnete Investitions-Opportunitäten.

Mit dem Ziel einer klaren Positionierung und der Unter-
stützung richtet New Value ihr Portfolio zukünftig noch
fokussierter auf die Bereiche Cleantech und Gesundheit
aus – zwei der wirtschaftlichen und gesellschaftlichen

Megatrends dieses Jahrhunderts. In beiden Bereichen sind
Innovationen dringend gefragt. Mit dem in den letzten 10
Jahren erworbenen Know-how und aufgebauten Netzwer-
ken ist New Value überzeugt, gerade den Erfolg von jungen
Cleantech- und Healthcare-Unternehmen entscheidend
fördern zu können. 

Peter Letter
Geschäftsleiter EPS Value Plus AG
























































